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Punti principali

• Situazione internazionale in miglioramento ma 
ancora molto instabile e con rischi elevati

• Diversi effetti della crisi sui mercati dei paesi 
avanzati e dei paesi emergenti 

• Accelerazione della crescita di peso dei 
mercati emergenti nell’economia 
internazionale e crescente diversificazione

• Presenza italiana su questi mercati ancora 
arretrata 



Outlook globale:
variazioni del PIL reale su base annuale



Variazioni annuali del PIL 
in alcune aree



Tassi di crescita del PIL nel 2012



Tassi di crescita del PIL nel 2015



Indicatori degli scambi internazionali e della produzione 
mondiale



Fuori dalla crisi?

(Fonte: IMF WEO Apr. 2012)



Rilevanza dei paesi nell’economia 
mondiale

Suddivisione del PIL mondiale nel 1995
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I principali mercati mondiali



Orientamento dell’export italiano



Quote di mercato  delle esportazioni 
italiane per aree



Andamento di diverse forme di 
internazionalizzazione



Andamento della produttività

Fonte: US Government, Department of Commerce, Bureau of Labor Statistics, October 2009.
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Andamento della competitività di prezzo
(tasso di cambio effettivo reale  ‐ costo del lavoro per unità di prodotto)

fonte: ECB 2010



Andamento delle economie 
emergenti



Volatilità dei prezzi delle materie 
prime (medio e lungo periodo)

(Fonte: IMF WEO Apr. 2011)



Dopo (?) la crisi

• Ulteriore aumento del peso delle economie 
emergenti come mercati e come produttori

• Permangono forti differenze settoriali
• Tendenziale aumento prezzi materie prime (e 
molta volatilità) => ulteriore pressione a 
contenere i costi di produzione dove 
controllabili

• Rischio globale ancora relativamente alto



Riassumendo

• Cresce l’importanza di aree più “difficili”
• Cresce il rischio medio perché aumenta 
l’instabilità in alcune aree e alcuni settori

• Le supply chains si “allungano” geograficamente e 
settorialmente

• Nei settori più globalizzati, aumento dei rischi 
“sistemici”, ma minore esposizione a shock 
specifici

• Cresce l’importanza del controllo e della gestione 
delle global supply chains



Diverse specializzazioni settoriali: quota regionale nelle 
importazioni mondiali di beni intermedi (2006)

(Fonte: Miroudot et al. (2009), Trade in Intermediate goods and services, OECD Trade 
Policy Working Paper n. 93)



Diverse specializzazioni settoriali: quota regionale 
nelle esportazioni mondiali di beni intermedi (2006)
(Fonte: Miroudot et al. (2009), Trade in Intermediate goods and services, OECD Trade

Policy Working Paper n. 93)


