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Incontri d’affari con operatori commerciali

dell’Azerbaijan

SCHEDA TECNICA DI CANDIDATURA AL PROGETTO

Spettabile Impresa,

la Camera di Commercio di Mantova, con il supporto delllstituto per il Commercio Italo-
Azerbaigiano e in collaborazione con CSC Centro Servizi Impresa Srl, propone un progetto per
promuovere le esportazioni verso I’Azerbaijan.

Nello specifico, oltre al settore della meccanica agricola, il progetto vede il coinvolgimento
delle imprese del settore calzetteria/intimo/loungewear/abbigliamento.

La scelta fatta, al fine di contenere i costi, & stata quella dellincoming, che prevede la visita dei
potenziali acquirenti, opportunamente selezionati, presso le aziende del nostro territorio.

Le aziende che aderiranno all’iniziativa potranno usufruire di un voucher messo a disposizione dalla
Camera di Commercio di Mantova a copertura della spesa prevista.

SPECIFICHE DEL PROGETTO

- Periodo di svolgimento: dal 20 al 23 aprile 2015;

- Settori economici: CALZETTERIA, INTIMO, LOUNGEWEAR, ABBIGLIAMENTO;

- Manifestazione di interesse: da far pervenire entro il 25 FEBBRAIO 2015 via mail agli
indirizzi: lombardiapoint.mantova@mn.camcom.it oppure info@cscimpresa.it;

- Raccolte le manifestazioni di interesse, [I'Istituto Italo Azero ricerchera importatori
/distributori interessati ad incontrare le controparti mantovane;

- Le aziende che saranno selezionate dagli operatori esteri dovranno pagare unicamente
300,00 euro IVA inclusa, ogni altra spesa coperta dal voucher camerale;

- L'impresa sottoscrivera un contratto di servizio con PromoImpresa e verra assistita per
avviare la procedura per la richiesta del voucher;

- Servizi inclusi: organizzazione incontri B2B tra azienda e controparti selezionate, visite
aziendali, interpretariato.
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DATI AZIENDA
Ragione Sociale
Denominazione
Forma giuridica
Sede operativa
Via, cap, localita, provincia
Telefono Fax E-mail
P. IVA C.F.
Sito Web
Contatto Posizione in azienda
PARTECIPANTI ALL'INIZIATIVA

Cognome Nome Posizione in azienda Cell.
Cognome Nome Posizione in azienda Cell.

CARATTERISTICHE DELL'AZIENDA

Settore merceologico di attivita:

Principali prodotti/servizi forniti dall'azienda (fornire una breve descrizione):

1)

2)

(aggiungere nuove righe, se necessario)

Classe di addetti: [ Finoa9 O Dal0al9 ODa20a49 ODa50a99 ODa100a499 O 500 ed oltre

Fatturato (Mil. Euro): O Meno 0,5 0 o0,5-2 0O 2-5 O 5-25 0 25-50 0 50
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Iscrizione ad associazione: 0O sI O NO Quale:

Chi ¢ il cliente abituale dei prodotti della sua azienda?

Chi é il consumatore finale dei prodotti della sua azienda?

Quali sono i principali prodotti della sua azienda (es. calza donna, calza uomo, intimo, loungewear...)?

La sua azienda opera sui mercati esteri ?
O Si O No

Se si, com’é tradizionalmente presente ?

O Sede locale (produttiva) O Sede locale (commerciale)

O Joint venture (produttiva) O Joint venture (commerciale)
O Agente O Rappresentante / Distributore
O Cessione di licenza O Grande distribuzione

O Franchising O Altri (specificare)
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La sua azienda opera gia in uno dei mercati limitrofi all’Azerbaijan?
siOd No O

Se si, indicare quali ed in quali termini (indicare i nominativi dei soggetti con cui gia si collabora per
evitare sovrapposizioni nella fase di ricerca)

Descriva il profilo ideale del partner che vorrebbe incontrare

Ulteriori informazioni utili per la ricerca partner




